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Wel of geen overnameboom?

Het zingt al een tijdje rond: ondernemende baby boomers naderen hun pensioen en gaan en masse
hun bedrijf verkopen. Zorgen die babyboo mers echt voor een overnameboom ja of nee?

Roberto Floren

Hoogleraar Familiebe-
drijven en bedrijfsover-
dracht aan de Nyenrode
Business Universiteit.

Tk ben het niet eens met de stelling dat er
door de babyboomgeneratie nu Ineens veel
meer bedrijven worden verkocht. [k zie wel
het pantal bedrijfsoverdrachten de komende
jaren toenemen, maar dat is structureel en
miet een of andere tijdelijke overnamegoll
die door de babyvhoomers wordt veroor-
zankl, Bij een golfdenk ik aan een snelle
stijging gevolgd door een snelle afname. [k
voorzie wel een geleidelijke toename van het
aantal bedrijfsoverdrachten, maar zie geen
argumenten waardoor het aantal overna-
mes vervolgens weer snel zal afnemen. Van
cen goll kan dus volgens mij geen sprake

zijn

“In de afgelopen jaren werden er jaarlijks
zom 14,000 tol 15.000 bedrijven overgeno-
men. Aangezien het aantal starters ieder
jaur toeneemt, verwacht ik dat het aantal
bedrijfsovernames in de toekomst zal stijgen
naar 16,000 tot 17000 overnames per jaar.
Maar dat kan je niet alleen op rekening van
de babyboomgeneratie schuiven. Jaarlijks
worden er zon 6(L000 nieuwe bedrijven op-
gericht. Stel dat 50% daarvan de eerste vijl
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Je ziet nu dan ook dat deze geldstroom

jaar niet overleefl. Dan spreek je nog altijd
over 30,000 bedrijven die het wel redden,
Dok deze bedrijven moeten ap Lermijn weer
worden overgenomen. Daarbij komt ook
nog dat de ene ondernemer zijn bedrijf
op 45-jarige lealtijd wil verkopen, terwijl
de andere andernemer doorgaat tol

aan zijn pensicen. Het blijft gewoon

pen continue stroom van bedrijfsover-

drachten,

“Ook xie ik niet dat het aantal bedrijfs-
overnames nu drastisch toenegmt
omdat er veel geld in de markt zou
zitten, Achl maanden geleden was

er inderdaad een overschot aan geld
aanwezig. Maar wat gebeurt er dan?
Je krijgt een prijsopdrijvend effect,

met ils gevolg dat er te veel voor een
bedrijf wordt betaald, en de koper met
een hoge rentelast wordt opgescheept.

al weer is opgedroogd, mede door de
kredieterisis in de VS Ik zie het slechts
als ecn kleine rimpeling in het witer.

Miets meer en niets minder”

Peter Paul Buijsrogge RV

namens het Nederlands
Instituut voor Register
Valuators (NIRV).

“Volgens het NIRV is er nu al sprake van en
overnamegoll Vooral de lantste twee jaren zie
je het aantal fusies en overnames toenemen.
Qok in mijn eigen praktijk (Buijsrogee is dga
van Alias Corporate Search; dat bedrijven
waardeert en begeleids bij fusies en over-
names, K]} zie ik een loename in het anntal
bedrijfsverkopen.”

“Er liggen een aantal factoren aan de ovirna-
megall ten grondslag, Allereerst is er sprake
van een toenemende vergrijzing. De babyboo-
MEers, fl.t" EORETIRET nile rli.l{]t'l]ii HEsE gl:"l]'i.'ri.ﬂ ie,
komen nu op een leeftijd dat z1j willen stoppen
met hun bedrijf Uit cijfers van het Centraal

Burean voor de Statistick (CBS) blijkt dat het
hestand van ondernemers aan het vergrijzen
is. Een op de vijl ondernemers is cuder dan

a5 jaar. Volgens het handelsregistor van

die Kamer van Koophandel is bij 17 van
de 54 branches 25% van de ondermemers
ouder dan 55 jaar. Dagrmaast 2ijn er nog

tien branches waar dit percentage 30%
bedraagt”

-.I':DI'I ﬁ.n(ll_}n" L'I"I-T"J':H1k VA l.l:E! 1.!'-'!?'I'I'I-il'lt'll.‘hf|l.'l‘m
is dat ondernemers hun bedrijf niet langer
zien als een levenslange bron van inkomsten.
Vroeger starite je een bedrdif on ging je door

tol het einde, ofin jeder geval tot aan je pen-
stoen, Tegenwourdig verkopen ondememers
hun bedrijl al veel eerder zodat ze tijd hebben
voor andore zaken, Het leven draait niet langer
alleen maar om werken binnen de eigen
onderneming Dil speclt overigens niet alleen
cen rol bij de oudere generatie, vooral jongere
ondernemers voelen veel minder eon band
voor het Jeven miet hun bedrijt”
“Ten slolte spectt natunrlijk de gunstige
econmmizche conjunctuur ook cen rol. Het
tijelstip vien overdracht is nu gunstiger dan een
pantal jaren geleden, Eind jaren negentig was
er ook sprake van gen overnamegolfl onder
55+, met een pick in 2000, Daarna ging het
bergafwaarts. Omzet- en winstverwachtin-
gen verslechterden met als gevolg een lagere
vierkoopprijs voor je hedrijl Veel ondernemers
hebben dan ook gewacht op betere tjden. Die
zijn mi aangebroken.”
“Kortom, e zijn nu veel meer fandamenten
voor een overnamegolf dan vijf jaar geleden.
De overnamegalf die we mi zien zal nog wel
even aanhonden, gerden het santal transacties
chiat momentest in de pijplijn zit. Of de groei
nog vele jaren aanhoudt is mede afhankelijk
van conjuncturele oniwikkelingen. B
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